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�

■主力业务保持增长，上半期业绩再创新高	
�
	
�
   	
�
　 2012年10月29日，在东证创业板上市的思达典雅<3393>发布了2013年度上半期
（4-9月）决算报告。以下分为（1）第2季度决算的概要，（2）各板块详细情况，
（3）2013全年度的业绩预测，分别进行分析。	
�
    	
�

    关于本次决算内容，第2季度继续保持增长。营业收入，经常利润，本期净利润均
创业绩新高。电子书制作软件的「Digit@Link ActBook」、网上储存的「Secure 
Samba」等主力产品服务继续保持扩张趋势。同时，既有的商用集团电话、多功能
传真复印机的销售、保养、维护业务、面向中坚・中小企业提供办公用信息终端产品
业务也有力夯实了收益基础。而且，该公司近几年来一直着力发展的「存量型服务」
也进展顺利，在卖断型业务增长的同时，给该公司带来了快速的收益增长。	
�
      	
�
    在业绩顺利增长的背景下，第2季度新开设了福冈营业所，开始提供的新业务包括
「ActiBook Custom4」（融合了 「Digit@Link ActiBook」的综合系统）、企业内
网维护服务「Digit@Link NetResQ」（数据化网络救援）。这些新业务被普遍看好，
将为下半年度的收益增长做出贡献，从而有力保证2013全年度再创业绩新高。	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�

■要点	
�
・存量行业务体量增加，将大大支持业绩成长	
�
・2013年3月期业绩不断创新高，有望调高业绩预测	
�
・计划2013年6月设立中国子公司	
�
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■决算概要	
�
     存量型体量增加，支持业绩大幅增长	
�

 （1）2013年度上半期决算的概要	
�
	
�
    思达典雅2013年度上半期（4-9月期）的决算业绩，营业收入3,090百万日
元（同比增加34.6%），营业利润276百万日元（同比增加210.3%），经常利
润283百万日元（同比增加177.0%），当期净利润167百万日元（同比增加
191.7%）。2012年度的营业收入、营业利润、经常利润和净利润均创新高，
这一良好势头持续至今，2013年度上半期的业绩继续高速成长。	
�
	
�
    10月19日虽然已经上调了年度初期公布的业绩预测，但是本次上半期的决
算业绩中营业利润高于年初预测2倍以上（129百万日元→276百万日元），
足够重新引起市场的关注。	
�
	
�

2013年度上半期业绩（单位：百万日元）	
�
	
�
	
�
    	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
截至2013年度的过去4年间的上半年期，营业利润分别为：2010年度34百万
日元赤字，2011年度118百万日元黒字，2012年度88百万日元黒字，本期
276百万日元黑字。	
�

   	
� 2012年
H1	
�

2013年3月期	
�
H1	
�

同比上年	
�

3月期	
� 期初预测	
� 修正预测	
� 实际业绩	
� 变化率	
�

营业收入	
� 2,296	
� 2,770	
� 3,090	
� 3,090	
� +34.6%	
�

营业利润	
� 88	
� 129	
� 276	
� 276	
� +210.3%	
�

经常利润	
� 102	
� 129	
� 283	
� 283	
� +177.0%	
�

净利润	
� 57	
� 64	
� 167	
� 167	
� +191.7%	
�

营业利润	

上半年营业利润的推移（单位：百万日元）	
�
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�

    业绩猛增的原因，首先是电子书制作软件「Digit@Link ActiBook 」 ，另外
网络设备租赁服务的「Managed Gate」，网上储存「Secure Samba」等
主要业务都大幅成长。另一方面，既有的办公OA设备和集团电话销售业务、
多功能传真复印机的租赁业务、廉价电话套餐服务等也都发展顺利。	
�
     	
�
　更重要的是，在卖断型业务收入不断增加的同时，该公司着力发展的存量
型业务不断累积扩大，结果证明其有力支撑了总体业绩的腾飞。所谓存量型
业务的模式，不是在销售器材设备时一次性计入销售收入，而是将总收入均
摊至一定期间内，分期确认收入。与卖断型业务的一次性收入相比，当期销
售收入减少，但是长期性收入稳定增加，有利于公司业绩的稳定性。	
�
     	
�
    存量型业务中，为人熟知的包括网络设备租赁服务的「Managed Gate」，
网上储存「Secure Samba」、电子书制作软件的维护业务、主机租赁业务、
多功能复印机计量服务、集团电话租赁「Managed Telephony」。这些业
务的收入增长尤其显著。	
�

	
�

存量型业务占比提高，上半期业绩步入盈利	
�
	
�
（2）卖断型业务、存量型业务收入的成长	
�
	
�
     2013年度上半期（4-9月期）营业收入3,090百万日元当中，卖断型业务收
入2,017百万日元（同比增加32.2%），存量型业务收入1,074百万日元（同比
增加39.3%）。本年度中，卖断型业务和存量型业务的均衡发展得到了进一步
确认。该公司一方面追求卖断型收入带来的一次性高额收入，另一方面计划
全年的存量型收入能够提高至2,221百万日元。	
�

■决算概要	
�

存量型营业收入及比例的推移（单位：百万日元）	
�

存量型营业收入	
� 卖断型营业收入	
� 存量型营业收入占比   	
�
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�

    存量型业务收入占公司总收入的比率（存量型营业收入占比）提升至34.7%，
预计全年度进一步提升至36.8%。从2008年度推出了大力发展存量性业务的
方针以来，其占比从当年的9.5%一路提升至今，今年上半期终于占到了公司
总收入的三分之一强。	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
     存量型业务收入占比的提高还带来了公司经营体制的变化，从今年度上半
期开始营业利润首次实现黑字。今年4月录用了65名新员工，员工总数达到
373人。过往年度由于新员工培训费用等原因，第1季度（4-6月期）及上半期
（4-9月期）一向呈现经营赤字。但是2013年度开始消灭了赤字，主要3大业
务板块从上半期开始盈利不断扩大。	
�
	
�
    上半期中还增设了福冈支店，子公司思达典雅研究所也开设了福冈支店。
在扣除开店成本的情况下依然保持了较高盈利。存量型占比的提升为这部分
盈利发挥了积极作用。	
�

■决算概要	
�

全年度存量型营业收入及比例的推移（单位：百万日元）	
�

存量型营业收入	
� 卖断型营业收入	
�  存量型营业收入占比   	
�
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�

■各业务板块	
�

WS相关业务「Digit@Link ActiBook」进展顺利	
�

公司目前的业务板块划分为三大部分：（a）互联网解决方案（WS)相关业务；
（b）网络解决方案相关业务；（c）商务解决方案相关业务。各业务板块中分
别包括卖断型业务收入（一次性计入销售收入）和存量型业务收入（分期持续
积累收入）。	
�
	
�
（a）互联网解决方案（WS)相关业务	
�
    	
�
    2013年度上半期（4-9月期）的营业收入670百万日元（同比增加50.2%），
该板块利润60百万日元（同比增加79.4%）。	
�
	
�
	
�

互联网解决方案相关业务的业绩（单位：百万日元）	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
    	
�
    该业务板块主要是围绕的电子书制作软件「Digit@Link ActiBook」展开，设
计、开发并销售互联网应用软件，代制网页并提供运营、维修以及提高点击率
的咨询服务。该业务板块在公司整体的营业收入占21.7％，比2012年度末提高
了0.6个百分点。收入占比虽然不大，却是收入增长最快的业务板块。	
�
	
�
    其中，2006年推出的电子书制作软件「Digit@Link ActiBook」一直广受欢迎。
今年第1季度（4-6月期）收入同比增长达到2位数，第2季度（7-9月期）的收入
和总利润分别同比增长约40%，增长率迅速上升。	
�
	
�
  	
�

2012年3月期H1	
� 2013年3月期H1	
� 同比增减	
�

营业收入	
� 446	
� 670	
� +50.2%	
�

营业收入构成比	
� 19.4%	
� 21.7%	
� +2.3pt	
�

业务板块利润	
� 33	
� 60	
� +79.4%	
�
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�

将「免费纸媒」演变为电子化信息沟通工具	
�
	
�
（1） 「Digit@Link ActiBook」	
�
  	
�
    在这里我们提到的「电子书」是指电子化后的产品目录、小册子、商品广告
宣传纸等内容，这和我们通常提到的将单行本书籍整个电子化后的「电子书
籍」有所不同。「Digit@Link ActiBook」的主要用户大多集中在出版业和印刷
业，我们预测在上市公司的公司说明会资料的制作领域，使用该公司软件的市
场份额可能位居榜首。同样，由于在印刷业中教科书及产品目录的印刷量较大，
预计「Digit@Link ActiBook」将为获得国内市场50%的份额。	
�
	
�
    通常电子书籍和纸媒书籍一样存在著作权，出版方、作者、电子书制作者从
中获取收益。由于各方权利关系尚未理顺，极大妨碍了电子书籍在日本国内的
普及。	
�
	
�
    为此，该公司的电子书「Digit@Link ActiBook」主要用于企业商务，包括产
品目录、企业年报、企业内部报刊、公告资料、条约等，多数情况下是作为免
费纸媒的电子化信息沟通工具。 「Digit@Link ActiBook」基本不向阅览者收取
费用。	
�
	
�

电子书制作软件「Digit@Link ActiBook」	
�
PC/iOS/AndroidOS 单创作多媒体对应功能	
�

	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
资料来源：上市公司资料	
�

■各业务板块	
�
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�

   「Digit@Link ActiBook」不同于PDF文件，而是把纸媒提供的数据很便捷地
转化为电子数据，因此能够简单且准确地进行检索和日志分析。 「Digit@Link 
ActiBook」访问用户浏览了哪个页面、在此页面停留了几分钟、检索使用的关
键词是什么、几点退出等等，全都可以通过数据掌握。	
�
	
�
     访问用户似乎认为「Digit@Link ActiBook」比PDF文件更加方便阅读，在网
站上安装该软件后更加容易聚集用户。意见反馈明信片和问卷调查无法覆盖的
用户也倾向于「Digit@Link ActiBook」。这样，对于使用电子书的企业来说好
处就是能够直接掌握用户行为分析数据、并应用于市场开发活动。	
�
	
�
    该公司通过「Digit@Link ActiBook」获取用户数据并分析之后，能够建议客
户在何时间、在何位置打出什么样的广告，也能够在网站建设运营、提高点击
数量方面提供咨询业务。这类Web衍生业务的收入和总利润在上半期（4-9月期）
同比增长了200%以上。	
�
  	
�
	
�
	
�
	
�
    	
�

日志分析的综合系统投入使用	
�
	
�
（2） 新系统投入市场	
�
	
�
    以「Digit@Link ActiBook」为切入口，Web建设、维护和咨询等衍生业务急
速扩充，该公司为此在上半期（4-9月期）特别向市场投入了新的系统
「ActiBook  Custom4」。 「ActiBook  Custom4」通过云计算把客户需要发
布的电子信息在「Digit@Link ActiBook」上生成，是一种能够向所有移动终端
推送信息并能够分析和追踪用户行为的综合系统包。	
�
	
�
     例如在欧美已经广泛使用的闭环营销（CLM）中，医药企业的信息沟通负责
人（MR）就采用这类方法。营销人员把从顾客收集来的日志数据进行分析后，
随时通过「Digit@Link ActiBook」更新最近的医疗数据,并再次反馈给顾客。这
一营销支持系统能够随时提供最新数据，从而有效提高了工作成果。	
�
	
�
  「Digit@Link ActiBook」还具备了单创作多媒体功能，即把纸面媒体数据一次
性置换为电子化数据后，可以在电脑、iPhone、iPad、Android等所有移动终
端上发布。在电子书领域，目前尚不存在其他的竞争对手。	
�
	
�

■各业务板块	
�
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■各业务板块	
� 网络解决方案业务中数据备份业务利好	
�

（b）网络解决方案（NS)相关业务	
�
    	
�
     2013年度上半期（4-9月期）的该板块营业收入855百万日元（同比增加
27.5%），板块利润167百万日元（同比增加173.5%）	
�
	
�
	
�

      网络解决方案相关业务的业绩（单位：百万日元）	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
    	
�
　该业务板块主要是提供网络设备以及搭建网络时的技术支持，向企业建议最
适合客户的网络服务商，提供云服务等等。该业务板块占公司整体营业收入的
27.7％，比2012年度末降低了0.2个百分点，但是对公司的利润贡献率最高。	
�
	
�
     该业务板块中加入了网络设备的租赁服务「Managed Gate」、 SaaS型网
上储存（Secure SAMBA）。上半期（4-9月期）当中，网络设备销售的力度加
大，营业收入和营业总利润均高于年初计划的80%以上，上年同比也增加了50%
以上。	
�
	
�
    其中，云端的服务器租赁服务「Digit@Link Cloud」在2011年3月东日本大地
震后，业务量激增，很多企业产生了预防灾害的数据备份需求。市场曾经担忧
爆发式增长后的低迷，但是该业务板块一旦跨越较高的进入壁垒后依然保持了
20%左右的稳定成长性。特别利好消息是，智能手机普及后，数据备份需求正在
逐年扩大。该公司在服务器租赁业务上已有10年以上的经验和业绩，超过4500
家公司使用该公司提供的服务器租赁、维护服务。	
�
	
�
   由此可见，「Secure Samba」和「Managed Gate」已经成为该业务板块
的安定收益源。通过「Secure Samba」系统，用户能将台式电脑上显示的文
件通过简单的拖放动作如同存入公司内部服务器一样轻而易举地存入云服务器。
利用SaaS型服务，用户可以根据需要的时间和需要的容量选择各自不同的每月
定额制服务。	
�
	
�
   「Managed Gate」不仅仅提供单纯的设备硬件的出租服务，还提供网络构
筑时的咨询服务以及包括故障对应、故障交换在内的24小时365天维护和维修等
配套服务。    	
�

2012年3月期H1	
� 2013年3月期H1	
� 同比增减	
�

营业收入	
� 670	
� 855	
� +27.5%	
�

营业收入构成比	
� 29.2%	
� 27.7%	
� -1.5pt	
�

业务板块利润	
� 61	
� 167	
� +173.5%	
�
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■各业务板块	
�      对于用户来说，采用「Managed Gate」能最大限度节省企业的初期投资
费用，而对该公司来说，后续向用户提供的网络维护支持服务能获得持续稳定
的「存量收入」，大大提高了业务利润增长的稳定性。 	
�
      	
�
     今年9月该公司新推出了企业内部IT网络的维护服务「Digit@Link NetResQ」。
该服务是「Managed Gate」的一环，针对缺乏IT和网络构筑专门人员的中小
企业，解决企业的后顾之忧。 「Digit@Link NetResQ」全面支持互联网、电脑、
打印机等内部网络建设，并提供网络安全服务。这项服务还紧密结合了商务解
决方案板块，被寄予了很高的成长期望。	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�

BS业务板块中复印机租赁和打印计量业务增长显著	
�
	
�
（c）商务解决方案（BS)相关业务	
�
	
�
    2013年度上半期（4-9月期）的该板块营业收入为1,565百万日元（同比增加

32.7%），板块净利润达到67百万日元（同比增加639.6%）。	
�
	
�

商务解决方案相关业务的业绩（单位：百万日元）	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
    该业务板块从提供集团电话、多功能复印机的销售、安装和维护、代销廉价
电话套餐、通信线路排设咨询、提供中小企业的信息终端和通信线路。该业务
板块是公司成立时的主营业务，目前仍占公司整体营业收入的50.6％。随着其
他业务板块的迅速崛起，该业务板块的营业收入占比比2012年度末降低0.3个百
分点，板块利润占比仍然比较大。	
�
	
�
     集团电话的销售、商用电话机租赁「Managed Telephony」、复印・传
真・打印的多功能复合机的一次性销售（租赁）・出租的市场已经进入成熟饱
和阶段。该公司被称为市场竞争的存活者，赢得了更多的利润空间。	
�

2012年3月期H1	
� 2013年3月期H1	
� 同比增减	
�

营业收入	
� 1,179	
� 1,565	
� +32.7%	
�

营业收入构成比	
� 51.4%	
� 50.6%	
� -0.8pt	
�

业务板块利润	
� 9	
� 67	
� +639.6%	
�
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�

    同时，该行业的存量行服务越来越被客户熟悉。上半期（4-9月期）销售收入
中，对比传统的卖断型服务收入成长率20%，存量型服务收入成长率高达50%以
上。今后，存量型业务将持续成为该公司的中心业务和稳定收入来源。	
�
	
�
    另一方面，2012年度热卖的MFP（多功能复印传真机）的销售收入略低于上
年。这主要是受到了公司内部人员整编的影响，MFP销售人员减少，但是整编
后人均销售额增加，达到了整编的效果。	
�
	
�
    相比之下，业绩增长最显著的是复印机租赁业务和计量收费服务。即客户租
赁复印机和一定数量的打印服务后，不需要自己负担打印纸和墨盒等消耗品的
费用，超出部分另外交费。这是存量型服务最典型的业务之一，只要把机器租
赁出去就能源源不断得到收入。该业务成长符合预期，营业收入中占比最高，
直接带动了该公司的总体业绩上升。	
�
	
�
    代销软银电信提供的固定电话「廉价通话套餐」业务同比上年同期增长2倍以
上，继续向好。该公司在代销部门重点配备了专业知识丰富的人员，代销的软
银电话线路比上年大幅增加，促进了利润增长。	
�

■各业务板块	
�
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�

■2013年3月期全年度业绩展望	
�
     2013年度有望再创业绩新高，业绩预测有望上调	
�

     思达典雅在2013年3月期全年展望，营业收入6,039百万日元（同比增长
18.8％），营业利润600百万日元（同比增长30.7％），经常利润600百万日
元（同比增长26.1％），净利润300百万日元（同比增长7.7％）。继2012年3
月期之后，该公司有望再创营业利润、经常利润和净利润三项新高。	
�
	
�
     上半期（4-9月期）发表决算公告时期，该公司没有调整全年业绩预测，目
前依然保持着谨慎的态度。该公司积极开发创新业务，新员工当中也时有新
创意，把这些创新转变为实际业务需要有提前的成本投入。我们认为这是公
司保持谨慎态度的原因。但是，按照现阶段业务扩展的良好趋势，下半期的
某个时点很有可能再度上调业绩预测。	
�
	
�
     该公司在收益上有下半期偏重的特征，即软银电信的利润返还都在下半期
入账，因此下半期的收益都高于上半期。公司拥有众多符合客户需求的产品
服务；上半期营业利润已经超过年初计划2倍以上；存量型业务强化后业绩波
幅减小，从这些方面判断，我们认为公司只要保持正常水平的业务活动就可
以再创年度业绩新高，再度上调业绩预期的可能性也非常大。	
�
	
�
	
�

           2012年3月期的业绩预测（单位：百万日元）	
�
	
�

	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�

	
�
	
�
    	
�

	
�
	
�
	
�
用户行为模式衍生的Web新业务正步入正轨	
�

	
�
（1）互联网解决方案（WS）相关业务	
�
	
�
     特别是互联网解决方案相关业务方面，电子书制作软件「Digit@Link 
ActiBook」的优势明显，其卖断型和存量型业务的销售收入、总利润均同比
增长40%以上。对比年初目标虽然达标率刚刚100%，但是考虑到年初目标已
经制定得很高，因此对比上年已经有了飞跃式的进步。	
�

   	
� 2011年	
� 2012年3月期	
� 同比上年	
�

3月期	
� 年初预测	
� 修正预测	
� 实际业绩	
� 变化率	
�

营业收入	
� 4,000	
� 4,700	
� 5,084	
� 5,084	
� +27.1%	
�

营业利润	
� 273	
� 400	
� 459	
� 459	
� +68.0%	
�

经常利润	
� 278	
� 400	
� 475	
� 475	
� +71.1%	
�

净利润	
� 129	
� 200	
� 260	
� 278	
� +115.2%	
�

■2013年3月期
业绩预期	
�
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�

■2013年3月期
业绩预期	
�

   「Digit@Link ActiBook」除了该软件本身畅销之外，还对「Digit@Link 
ActiBook」用户信息进行数据分析，开发了Web支持和SEO咨询等衍生服务，	
�
这些业务同比增长了200%，对比年初目标保持了2位数增速。 「Digit@Link 
ActiBook」虽然是卖断型的产品，但是让客户使用按月付费的SaaS版本，分
析其用户行为模式，深入挖掘Web衍生业务并步入轨道。预计这类业务从现
在到来年度都将迅速提升。	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
	
�

网络构筑的好帮手 「Digit@Link NetResQ」前景看好	
�
	
�
（2）网络解决方案（NS）相关业务	
�
           商务解决方案（BS）相关业务	
�
	
�
    同是网络解决方案相关业务的「 Secure SAMBA 」也继续保持了30-40%
的增长率。苹果公司10月份推出了iPad的升级版iPadMini；亚马逊公司11月
终于发售了金读（kindle Fire）；谷歌和微软也卷入了市场竞争，全球范围的
移动终端都将发生巨大变化，企业的办公环境也将随之改变。	
�
	
�
     这种背景下，个人移动终端有更多机会连接到公司网络，公司方面必须比
以往更加注重防止客户数据外流等泄密事件。 「 Thin Client」就是解决方法
之一，即把信息都集中在中央处理器，让公司电脑、个人移动终端等各种设
备都保持清空状态。这一方法越来越受到欢迎。	
�
	
�
     这样，员工手中就不再持有大量数据，就必然要使用「 Secure SAMBA 」
云服务。通过云服务，员工可以用智能手机查看传真，营销人员可以通过
「Digit@Link NetResQ」SaaS版本随时接受最新信息。这几种服务结合起来，
就产生了网络服务的新商机。	
�
	
�
     该公司9月份推出的「Digit@Link NetResQ」被市场普遍看好。为了让中
小企业客户顺利导入该系统，公司需要提供必要的协助。但是在IT业界有个不
成文规定是不能触碰其他公司设置的机器， 「Digit@Link NetResQ」打破了
这一陋习，只要客户支付维护费用就可以维护所有办公设备，并协助构建最
适合的办公环境。	
�
	
�
     这不仅使得客户能够在公司内部完成复杂的网络环境构筑，而且更重要的
是通过网络和终端维护服务争取到了客户。当客户有购买新设备的需求时很
可能委托该公司，财会部门也可以通过一体化帐单简化支付手续。通过财会
部门有望掌握客户整体的订购需求，从而战胜竞争对手。这样，对于商务解
决方案业务板块来说，也增加了一项强有力的促销措施。	
�
	
�
	
�
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■2013年3月期
业绩预期	
�

上半期存量型业务收入如期进展	
�
	
�
（3）卖断型业务和存量型业务均衡发展	
�
	
�
    现阶段健康发展的各业务板块，是经过5年前事业低谷后彻底取舍的结果，
该公司出售了权益法持股企业、并精确评估业务内容，现在开始显现效果。
公司只保留了利润增长的业务板块，并且今后集中发展这些板块。这一方针
持续至今。	
�
	
�
    下半期当中，如何确保卖断型业务和存量型业务均衡发展依然是重点。存
量性业务的上半期（4-9月起）收入增加至1,074百万日元，基本符合年初目
标，全年度计划增加至2,221百万日元（上年1,664百万日元）。存量型业务
的下一年度目标已经确立，计划2014年度比2013年度再增加约600百万日元。	
�
	
�
    存量型业务的优势是，该服务基于已经完成销售的基础上，不需要新增成
本就可直接计入收益。也就是说，销售成本已经入帐，存量服务收入基本都
是新增的营业利润。当然，保持存量业务增加的相应份额必须有卖断型业务
的支撑，为了确保卖断业务该公司配备了公司总人数的约20%人员，新员工
当中也将分配人员从事该业务。	
�
	
�
     该公司虽然上半期收益猛增，但是下半期和全年度收益并不会出现下滑。
公司一直保持谨慎的财务方针，业绩预测的评估偏向保守，一般不轻易上调
业绩预测。但是考虑到设备厂商和通信公司的利益返均在第4季度入帐，我们
认为不必担心全年度业绩低于预期。	
�
	
�
     同样，今年度是3年中期经营计划的第2年，公司不会因为现在业绩大涨而
调高中期经营计划的最终目标。中期计划调整时机尚早。	
�

营业利润	
�

中期经营计划（单位：百万日元）	
�

营业收入	
�
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�

2013年6月之前设立中国子公司	
�

（4）公布设立中国自公司	
�
	
�
    该公司11月9日发布公告，宣布在中国上海设立中国子公司上海思达典雅信
息系统有限公司（暂定）（英文名称：ＳＴＡＲＴＩＡ ＳＨＡＮＧＨＡＩ，
ＩＮＣ．）。至今为止该公司在日本国内市场开展的电子书及办公设备服务
的企划・开发・销售等服务内容，将进入具有成长性的中国市场。	
�
	
�
	
�
	
�
	
�
商号　	
�          上海思达典雅信息系统有限公司（暂定）	
�
　　　	
�        （英文名称：ＳＴＡＲＴＩＡ ＳＨＡＮＧＨＡＩ，ＩＮＣ．）	
�
所在地 	
�          中华人民共和国上海市静安区	
�
业务内容　     与电子书、办公设备相关的商业机会的调查・合同交涉	
�
                         以及产品销售	
�
注册资本         ３，５００万日元	
�
成立日期　      预定２０１３年６月	
�
出资比例　      思达典雅株式会社　１００％	
�
	
�
    	
�
 	
�

■2013年3月期
业绩预期	
�

子公司概要	
�	
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